东莞市金仙峰实业有限公司，创立于2002年，是一家集农、工、贸、供、产、销为一体的综合性贸易公司。主要经营蔗糖、酒精、淀粉、油脂、食品添加剂等食品原材料，拥有与自己合作经营的生产基地，客户遍及省内外。
    公司坚持“高度专注做最诚信、最可靠、最稳定的供应商”，以“开拓、创新、诚谋天下”的经营理念，赢得了越来越多企业的信赖，在业内各界人士的支持下，公司荣获“2009年度东莞市50强民营服务业企业”称号。目前，我们在国内与很多行业龙头企业达成稳定的战略性合作伙伴。
    公司一贯致力于实施人性化、规范化管理，注重关心爱护员工。拥有完善的激励、奖励体系，以月、半年、年为周期评选优秀，奖励先进。金仙峰给您足够的空间让您展现才华、实现您的人生价值，与公司共发展!
公司网站：http://www.gdjxfjt.com
区域销售经理  8-10K
工作细责：

1．负责广州、佛山区域（酒精、白糖）客户拓展、开发；

2．定期维护客情，挖掘客户的最大潜力；

3.根据公司要求定期联系客户，争取订单；

4.协助财务核对好应收账款，并及时跟催货款。

任职要求：

1、大专以上学历，性别不限，市场营销或相关专业；

2、1年以上大宗商品贸易工作经验，熟悉终端客户销售渠道；

具有优秀的市场开拓能力和客情关系维护能力，较强的商业谈判能力。

销售经理  8-10K

1.负责区域潜在客户开发、老客户维护；

2.定期走访客户，挖掘客户合作潜力；

3.接收客户咨询产品或询价，最快时间回复处理；

4.跟进客户订单，制作处理合同、送货单；

5.了解市场动态，及时反馈公司市场情况及竞拍动态；

任职资格

1.大专及以上学历，性别不限，市场营销或相关专业；

2.就有1-3年快消品行业经验或客户资源者优先考虑；

3.具有优秀的市场开拓能力和客情维护能力，较强的商业谈判能力；

市场专员  6-8K
岗位职责：
1、负责公司互联网平台推广，邀请用户在APP上注册并开通账户；

2、根据平台经营类目产品进行市场招商，协助厂家完成线上账户开通及资质认证，创建门店并上传产品；

3、辅助平台用户使用我司PC端orAPP，帮助用户实现在线交易；

4、定期拜访用户，形式不限上门拜访，电话，微信等，通过客情维护提高用户粘性，提升产品使用满意度；

5、跨部门协同，协助运营，产品部门定期更新活动内容，提升平台用户活跃度，促进GMV增长；

任职要求：

1、学历要求：大专及以上文凭

2、工作年限：传统渠道快消品或者互联网工作满1年以上，优秀应届毕业生可放宽要求

3、年龄要求：32岁以下，男女不限

4、工作地点：东莞东城区

职责描述：
 1. 协助CM制定本城市业务策略； 

2. 执行CM安排的目标任务；

 3. 完成公司制定的各项业绩指标；

 4. 辅导帮助BD的成长（技能、心态、业绩，收入）；

 5. 挖掘选育培养出团队接班人（M0）；

 6. 制定业务策略（将本组目标分配到个人，制定周目标，月目标）。

